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Wyzwania

Dla zespotdw sprzedazowych rozproszenie dziatan i rozwigzan jest najwiekszym
problemem. Nie raz musisz tgczy¢ ze sobg poszczegolne aplikacje i systemy, aby
potem zarzadzac ich ztozonoscia. To spowalnia i zatrzymuje Twdj rozwdj oraz sprzedaz.

Zespoty sprzedazowe potrzebuja wydajnego systemu CRM, ktéry pomaga firmie
rosnac skalujac dane, automatyzujac prace i raportowanie, bez uszczerbku dla
zZ myslg o zespotach ktdre chcg rosnac i rozwijac

uzytecznosci.
swoje kompetencje. Umozliwia im optymalizacje, \ ’

automatyzacje i raportowanie zadan zwigzanych ""
ze sprzedaza.

HubSpot Sales Hub Professional zostat stworzony .

Rozwigzanie

Sales Hub Professional to kompleksowy CRM dla zespotow
sprzedazowych, ktory daje im narzedzia stuzagce do automatyzacji
i skalowania procesu sprzedazy.

Sales Hub Pro pozwala efektywnie zarzadzac zespotem poprzez
automatyzacje transakcji/leadéw/zadan, monitorowac ich dziatania

i uzyskac¢ wglad w czasie rzeczywistym w najwazniejsze raporty
umozliwiajac ich petne dostosowanie do aktualnych potrzeb zespotu.

System pozwala zamykac transakcje szybciej i skutecznigj,
automatyzujac etapy procesu sprzedazy i pozwalajac zespotowi
skupic sie na personalizacji komunikacji z potencjalnymi kontaktami
za pomoca sekwencji maili, tworzenia wideo i wielu innych funkcji.




Oszczedzaj czas i nawigzuj wiecej kontaktow

z potencjalnymi klientami. Zwiekszaj skale, tworzac
spersonalizowane szablony wiadomosci e-mail

i wykorzystujac zautomatyzowane sekwencje e-maili
oraz inteligentne terminy wysyiki. Dodatkowo
otrzymujesz powiadomienie, kiedy lead otworzy
wiadomosé. Wszystko jest automatycznie
monitorowane i rejestrowane w Twoim systemie CRM.

Personalizacja

dotarcia do klienta

Dzieki takim funkcjom jak tworzenie zespotow,
automatyzacji etapéw transakcji/zadarn/rotacji
leaddw, dostosowywanie interfejsu, wymaganych pol
i raport niestandardowych, mozesz szybko i tatwo
skonfigurowac swéj CRM tak, aby pracowat dla
Ciebie, a nie Ty dla niego. System pozwala na
uproszczenie i automatyzacje zadan, dzieki czemu
Twoj zespodt moze byc¢ bardziej wydajny i skuteczny
w codziennej pracy.

Zarzadzanie

zespotem

Konfiguruj wyceny, wykorzystujac funkcje takie jak
produkty, obliczalne pola i podpis elektroniczny.
Szybko i sprawnie wysytaj atrakcyjne wizualnie oferty,
aby szybciej zamykac transakcje. Dzieki wszystkim
danym zgromadzonym w jednym miejscu zyskujesz
petny wglad w potencjalne transakcje, aby skutecznie
prognozowac sprzedaz.

Wiecej transakgji

zakonczonych
sukcesem

Do popularnych funkcji Sales
Hub Professional naleza:

e Zarzadzanie kontaktami e Automatyzacja etapow transakgji,
e |Lejek transakgcji zadan i rotacji leadow

e Wyceny i oferty e Wsparcie telefoniczne

e Planowanie spotkan e Konfiguracja 10 zespotow

e Czat na zywo e Raportowanie niestandardowe

e Forecast oraz planowanie sprzedazy e Narzedzia i automatyzacja ABM

e R6zne waluty

e Transkrypcja i nagrywanie rozmow
o Skrypty sprzedazowe

e Cele sprzedazowe

e Przekierowywanie rozmow

e Raporty produktywnosci


https://www.businessweb.pl/hubspot-sales-hub-demo/
https://www.businessweb.pl/hubspot-sales-hub-demo/

Przyktady zastosowania

TI Nawigzuj kontakt z potencjalnymi klientami w bardziej
osobisty, przyjazny sposéb

Wspotczesni klienci podejmujg decyzje na swoj sposob i w swoim czasie. Rozproszenie,
niezapowiedziane telefony, e-maile i spam mocno obcigzaja delikatna relacje z nowym
potencjalnym klientem. Narzedzia sprzedazowe HubSpot pomagajg sprzedawcom
budowac relacje 11, dzieki dodatkowemu kontekstowi zachowan klienta itatwej

W zastosowaniu opcji personalizacji kazdego kontaktu.

2 Zorganizuj i zoptymalizuj caty proces sprzedazy

HubSpot Sales zawiera w sobie wszystkie narzedzia, ktérych potrzebujesz, aby rozwijac
swoj biznes. Z tatwoscig mozesz zorganizowac proces sprzedazy i optymalizowac go na
kazdym etapie, dzieki kompletnemu pakietowi narzedzi, przyspieszajacych sprzedaz

i zwiekszajacych produktywnosc¢. Pomoze Ci w tym potaczenie Sales Hub z zintegrowanym
systemem CRM HubSpot oraz platforma marketingowa Marketing Hub.

3 Zautomatyzuj swoje najbardziej czasochtonne zadania

Wyeliminuj koniecznosc¢ rezerwacji spotkan, zautomatyzuj dalsze dziatania, ustaw
przypomnienia o zadaniach, tworz i optymalizuj szablony wiadomosci e-mail itp. HubSpot
Sales to kompleksowe rozwigzanie stuzace do automatyzacji najbardziej czasochtonnych
zadan sprzedazowych, dzieki czemu mozesz pracowac mniegj i sprzedawac wiecej.

4 Szybciej domykaj transakcje

Uzyj opcji Wyceny (Quotes), aby bezproblemowo generowac dopracowane, atrakcyjne
wyceny W kilka sekund. Dodawaj podpisy elektroniczne, aby skroci¢ czas realizacji
zamowienia.

5 Wyznaczaj i monitoruj swoje cele w jednym miejscu

Wyznaczaj cele dotyczace przychododw i produktywnosci, ktére pozwola Twojemu
zespotowi monitorowac postepy.



Przygotuj swoj zespot
sprzedazowy na szybkie
skalowanie i wzrost dzieki
HubSpot Sales Hub Pro

Cena Professional

Ptatnos¢ jednorazowa za rok z géry: 450 USD/mies.
Abonament miesieczny zobowigzanie roczne : 500 USD/mies.
5 uzytkownikow w pakiecie

Sales Hub Professional to rozwigzanie dla
sredniozaawansowanych zespotow sprzedazowych,
ktdre chca wyjs¢ z punktowych rozwigzan
i potrzebuja zaawansowanego narzedzia
sprzedazowego all-in-one, aby odnies¢ sukces.
Professional zapewnia nie tylko automatyzacje
procesow, ale daje rowniez dostep zespotom do
podstawowych funkgji, ktorych potrzebuja, aby
pozostac zorganizowanym i pracowac bardziej
efektywnie.

Funkcje Professional zapewniaja wszystko to,
co dostepne jest w pakietach Free + Starter,
a dodatkowo spetniajg potrzeby wielu zespotow,
utatwiajg zarzadzanie portfelem transakcji
i wprowadzajg automatyzacje do codziennych zadan.

Dowiedz sie wiecej
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